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PRACOVNI LIST - METODA EMPATICKEHO PRODEJE

Analyza strachu

Vezmeéte jednu véc, kterou odkladate, protoZe se ji bojite. Telefonat, cenu, odmitnuti. A v klidu si
odpoveézte na tfi otazky. PiSte rukou a piSte prvni, co Vas napadne.

1 CEHO SE BOJIiM

Co je to, Eeho se Vas opicak aktualné nejvic boji?

e A

2 JAK TOMU PREDEJDU

Co muZete udélat pro to, aby se nestalo to, ¢eho se Vas opicak boji?

( A

3 CO UDELAM, KDYZ TO NASTANE

Co byste délali, kdyby se to, €eho se Vas opicak boji, opravdu stalo?

- a

Strach, ktery mate na papire, je najednou o hodné mensi neZ ten v hlaveé.

Chcete to probrat na svém podnikani?

Napiste mi na ja@martinlunak.cz nebo se pfidejte do mé WhatsApp skupiny.
Video k tomuto listu a dalSi materialy: strach.martinlunak.com




